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Existen características especiales que separan el sector mineral de
lo que es la economía general. Al fin al cabo, estas se deben a que
todo se basa en un elemento distintivo que es el ambiente
geológico. Las características de este ambiente geológico tiene una
importancia crucial para todas las aéreas que conciernen a la
economía minera. Existen 4 factores particularmente importantes:

Su existencia es inicialmente DESCONOCIDA,

Una vez encontrada, es de tamaño LIMITADO,

Su calidad es en la mayoría de casos VARIABLE,

Su localización es FIJA e INAMOVIBLE

ECONOMIA MINERA. Características fundamentales

MiNex 2000, M. Dogget
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MiNex 2000, M. Dogget



EL PROCESO DE LA OFERTA Y DEMANDA

Trading floor. LME (London Metal Exchange)
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Estrategia Compañías de Exploración



La ocurrencia de depósitos minerales y la demanda por materias primas
minerales son la base del estímulo de la oferta mineral. Es un circuito
cerrado que se retroalimenta a través de la economía. Desde el punto de
vista técnico se compone de tres fases:

FASE DE EXPLORACION El Descubrimiento

FASE DE DESARROLLO La Inversión

FASE DE PRODUCCION El Aprovechamiento

EL PROCESO DE LA OFERTA Y DEMANDA. Características Técnicas

BLOQUE    I



EL PROCESO DE LA OFERTA Y DEMANDA. Características Económicas

El atractivo del negocio mineral se basa en el costo, riesgo, y retorno e las
tres fases del proceso. El éxito económico individual de cada una de ellas se
puede medir en base a la relación entre los gastos incurridos para hacer el
descubrimiento y delinear un deposito mineral, y el retorno neto asociado
con el subsiguiente desarrollo y producción del deposito.

La evaluación A PRIORI del costo, riesgo, y retornos de la oferta mineral es
imprescindible para considerar el proyecto y de esta forma “OPTIMIZAR” las
posibilidades de éxito.

BLOQUE    I
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Compañías “Major”

Compañías Intermedias

Compañías “Junior”

Prospector

Grupo Internacional

TIPOS DE COMPAÑÍAS. DIFERENTES TAMAÑOS Y ESTRATEGIAS
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COMPAÑÍAS “JUNIOR”. PROSPECTOR

PROSPECTOR
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EJEMPLO DE GRUPO INTERNACIONAL

http://grandich.agoracom.com/wp-content/uploads/2010/03/alderon-300x74.jpg
http://www.firsturanium.com/cws/projects/firsturanium/index.jsp


Precio por Acción y Resultados

• ~4,000% de ganancia en 4 
years

• Vendida a Yamana Gold 
por $735M

• ~4,000% de ganancia en 
4 años

• Cap de Mercado casi de $2B

• >1,000% ganancia en 
menos de 12 meses

• Cap de Mercado$340M 

• 715% de ganancia en 2 
años

• Cap de Mercado $C1.5 B

>$7.00 >$9.00 $7.00 >$2.00

$0.20 $0.22 $0.86 $0.20

Costo Costo Costo CostoVenta Final Mercado 
(Mar ‘10)

IPO Exit Mercado 
(Mar ‘10)
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EJEMPLO DE GRUPO INTERNACIONAL
13

http://www.firsturanium.com/cws/projects/firsturanium/index.jsp
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Mérito Técnico

Capacidad de Financiamiento

Habilidad en el Marketing

LOS TRES FUNDAMENTOS ESENCIALES DE LAS JUNIOR

La Estrategia
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EL MERITO TECNICO

La elección de la “Commodity”

Proyectos Green Field versus Brown Field

El modelo geológico. Ley versus Toneladas

La elección de la Región. Potencial Geológico y Estabilidad

política.
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Graficos de CanaCord

LA ELECCION DE LA COMMODITY
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LA ELECCION DE LA COMMODITY
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Los proyectos de Exploración tipo “Greenfield exploration”, implican el
descubrimiento de depósitos nuevos en aéreas nuevas. Son de alto
riesgo, suelen ser mas caros y de un periodo de mayor duración.
“descubrir donde antes nadie descubrio nada”

Explorar por proyectos tipo Brownfield se desarrollan en aéreas donde
existe una actividad minera o al menos hubo una actividad histórica
importante. El proyecto tampoco suele ser nuevo, en el sentido de que
existe información sobre el mismo. “ver lo antes otros no vieron”

Finalmente el objetivo de la exploración alrededor de las operaciones
activas implica buscar depósitos o extensiones del mismo deposito. La
mayor inversión ya ha sido hecha, la infraestructura existe y el control
sobre los derechos mineros esta asegurado. Esto trabajo lo realizan las
companias productoras.

PROYECTOS GREEN FIELD VERSUS BROWN FIELD
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PROYECTOS GREEN FIELD VERSUS BROWN FIELD
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Conceptual model for magmatic arc Cu-Au-Ag mineralization in porphyry to epithermal environments. 
(Modified from Corbett and Leach, 1998) 

EL MODELO GEOLÓGICO. LEY VERSUS TONELADAS
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0.15
Marzo

0.65
Agosto

1.75
Octubre

INTREPID MINES (IAU:TSX): Indonesia, pórfido de Cu (Au, Ag), 0.42% Cu, 0.82%
Cu equivalente. Cuerpo de 600 x 800 m

EL MODELO GEOLÓGICO. LEY VERSUS TONELADAS
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0.60
Marzo

2.20
Octubre

1.20
Agosto

LYDIAN INTERNATIONAL (LYD:TSX): Armenia, Epitermal HS(Au), 84m @ 4.9 g/t Au

EL MODELO GEOLÓGICO. LEY VERSUS TONELADAS
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LA ELECCION DE LA REGION
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LA ELECCION DE LA REGION
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El nivel de Infraestructura

El valor de la metalurgia a Tiempo

Innovación del proyecto

Los condicionantes socio- políticos y Medioambientales

…..OTROS ELEMENTOS A TENER EN CUENTA…
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LA CAPACIDAD DE FINANCIAMIENTO

La Financiación Privada

La Bolsa de Valores

Financial institution Investment

Retail Investment
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LA FINANCIACIÓN PRIVADA

http://grandich.agoracom.com/wp-content/uploads/2010/03/alderon-300x74.jpg
http://www.firsturanium.com/cws/projects/firsturanium/index.jsp
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De La Financiación Privada a la Publica

IPO Initial Public Offering

LA FINANCIACIÓN PRIVADA

IPO (Initial Public Offering: Oferta Pública Inicial) es la primera oferta pública de acciones al
público, por parte de una empresa.

Las sociedades anónimas dividen su capital social en acciones. Cuando una sociedad anónima
decide "abrir" su capital, es decir, permitir que sus acciones se comercialicen en el mercado de
capitales, realiza una IPO u oferta pública inicial.

En general una empresa realiza una IPO cuando requiere financiamiento para desarrollar
nuevos proyectos en este caso de exploración minera. Otra forma de conseguir capital es
mediante endeudamiento.

Luego de una IPO, sus acciones son objeto de transacciones en el mercado de valores.


Para cotizar en bolsa una sociedad anónima debe cumplir con muchos requisitos exigidos por el
mercado en el que desea cotizar. Estos requisitos son muy exigentes y el proceso de aprobación
puede ser largo.

El organismo regulador de cada mercado, los exige para proteger al inversor y facilitar la
transparencia y calidad de la información.

Una manera de acortar los tramites es atraves de las “Listed Shell Companies”.
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La Bolsa de Valores

Financial institution Investment

Son responsables de invertir el dinero de privados y/o instituciones
en la compra de acciones de la compañía. Suelen ser volúmenes
grandes y participan con miras a un mediano plazo.

Retail Investment.

Se trata del individuo, que generalmente realiza compras
volúmenes de acciones pequeños. Difícil de seguir puesto que
generalmente no busca márgenes muy altos.

LA FINANCIACIÓN PUBLICA
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LA FINANCIACIÓN PUBLICA
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TXS, TXS-V
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1.0
M

2.0 – 3.0 M

3.0 – 5.0 M

> 10.0 M

LA FINANCIACIÓN PUBLICA
“Private Placement” y la dilución de la compañía

Adquisición de derechos Descubrimiento Recursos PEA y Pre-factibilidad
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LA HABILIDAD EN EL MARKETING

Estructura de las Cias Junior. La Importancia Relaciones Públicas

El valor de los “Press Release”. El papel de la “Persona Cualificada”

Los Hitos de las compañías Junior de Exploración

Adquisición de derechos mineros (“assets”)

Descubrimiento

Desarrollo de Recursos

Preliminary Economic Assessment (PEA)

Pre-Feasibility Study

La Irracionalidad del mercado
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Estructura de las Cias Junior. La Importancia Relaciones Públicas
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El valor de los “Press Release” . Información Sustancial

Periodicidad

Consistencia

Progreso en las actividades

Cumplimiento de Metas

Transparencia

El papel de la “Persona Cualificada”

Protección del inversionista



3 – 6 8 – 12 12 – 18 12 - 18

100 -200K 1.0 – 1.5M 2.0 – 3.0M 2.0 – 3.0M

Meses

USD

A ETAPA 1-2-3

ETAPA  4

A/N

A/N

ETAPA  5
ETAPA  6

A/N

3.0 – 4.5 Años

5.1 - 7.7M

Potencial 
demostrado

Blanco 
Exploración 

Recurso
(43-101)

Scoping StudyOBJETIVO

A

A/N: Abandono o negociación del proyecto 

TAREAS
Concepto, 

Reconocimiento y 

Adquisición

Exploración 

Detallada

Sondeos 

Sistemáticos

Evaluación 

Económica

Los Hitos de las compañías Junior de Exploración

Tiempos- Costos - Objetivos

Chilean Minerals Fund
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COMO VALORAR UNA COMPANIA

Las probabilidades de encontrar un deposito mineral son
tremendamente bajas y el riesgo de inversión es muy alto.

La única manera para una compañía de exploración pueda mitigar tal
riesgo no es su conocimiento y experiencia solamente, si no también el
manejo de estas habilidades de tal manera de que pueda concretar sus
objetivos y así producir resultados.

La mayor oportunidad para conseguir los mejores retornos, es en el
descubrimiento y en las subsiguientes etapas de exploración. El riesgo
es alto, por lo que es necesario anticipar lo mejor posible, no siempre
con toda la información deseada, el retorno posible del proyecto.



TECNICAS DE EVALUACION ECONOMICA

CASH FLOW VALOR EN EL TIEMPO

Estimación
antes de 

impuestos

Consideraciones
impositivas

EFECTOS DE LA 
INFLACCION

Estimación
después de 
impuestos

CRITERIOS CF
Beneficios Totales                Tamaño Proyecto
Costo relativo                     Periodo “Payback”

CRITERIOS DISCOUNTED CF
Valor neto presente                tasa interna de retorno

valor equivalente anual           razón del valor presente

ANALISIS DEL VALOR 
ESPERADO

ANALISIS 
SENSIBILIDAD

ANALISIS DE RIESGO
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Las curvas presentan pendientes ascendentes o descendentes dependiendo si la variable impacta en el
NPV de forma positiva o negativa. Dentro de las variable existen aquellas que son controlables y otras
que dependen de factores externos al proyecto.

Variables



42



VICTORIA GOLD: Eleonore, Red Lake, Canada



GOLD CORP: adquisiciones de Placer-Dome assets, y Victoria
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EL OPTIMISMO DE LAS JUNIOR
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VALORIZACION CIAS ORO
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VALORIZACION CIAS PLATA
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Market Capitalization per Oz. of Silver in Resources 
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Silver Oz. in Resources 



Toma de Decisiones
Una vez se han estimado los Recursos, se “abren” las primeras oportunidades de negocio. Estas pueden ser:

Razones para la trasferencia

Descubrimiento  Estimación de Recursos

desarrollado y minado
por el descubridor

Disponible para la 
negociación

VENTA 
DIRECTA

JV
SOCIEDAD 

(royalty)

IPO

INVERSION EN
EXPLORACION

5.0 M USD

VALOR DE LA TRANSACCION
>50.0 M USD

EXIT DEL FONDO
(cash / shares)
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GRACIAS


